
Die Themen 

 

Seminar 

9. Juli 2015 in Frankfurt 

†    Entwicklung des deutschen 

 Pharmamarkts 

†    Market Access: Value Dossiers 

†    Klinischer Nutzenbeleg und Erstattung 

†    Preismechanismen 

†    Versorgungsmanagement 

Ihre Referenten 

Was Medical Affairs zu 

Market Access & Healthcare 

Management wissen sollte! 

Doreen Bonduelle 
IMS HEALTH GmbH & Co. OHG, München 

Dirk Eheberg 
IMS HEALTH GmbH & Co. OHG, München 

Dr. Marco Penske 
Boehringer Ingelheim Pharma 

GmbH & Co. KG, Ingelheim 

Katharina Werner 
IMS HEALTH GmbH & Co. OHG, Frankfurt 

 

Seminar speziell für 

Mitarbeiter im Bereich 

†    Clinical Affairs 

†    Medical Affairs 



Ihre Referenten 

Doreen Bonduelle 
IMS HEALTH 

GmbH & Co. OHG, München 

Director, Health Economics and Outcomes 

Research, Real-World Evidence Solutions 

Dirk Eheberg 
IMS HEALTH 

GmbH & Co. OHG, München 

Senior Consultant Health Economics & 

Outcomes Research 

Dr. Marco Penske 
Boehringer Ingelheim 

Pharma GmbH & Co. KG, 

Ingelheim 

Head Market Access and Health Care Affairs 

Katharina Werner 
IMS HEALTH 

GmbH & Co. OHG, Frankfurt 

Director Marketing & Offering Development 

  

Unser Qualitätsversprechen 

Wir arbeiten nach den IMI-Qualitäts- 

kriterien. Eine Gesamtbewertung durch 

2741 Teilnehmer in 344 Seminaren ergab 

die Schulnote 1,7 für unsere Gesamtleistung 

(Erhebungszeitraum 10/13 - 9/14). 

 

Market Access & Healthcare Management Wissen 

Ziel des Seminars 

Viele Market Access- und Healthcare- 

Managementthemen basieren auf klinisch/ 

medizinischen Daten. Diese müssen zur 

professionellen Nutzung solide aufbereitet 

werden. Dieses Seminar bringt die Bereiche 

Healthcare Management und Medical Affairs 

zusammen. Dabei wird der AMNOG-Prozess 

mit den für Medical Affairs wichtigen 

Punkten besonders adressiert. 

  

Nach dem Seminar haben Sie einen pro- 

funden Einblick in Market Access und die 

gesundheitspolitischen Zusammenhänge 

und können dies für Ihre Arbeit im Bereich 

Medical Affairs nutzen. 

  

Teilnehmerkreis 

Dieses Seminar richtet sich an Mitarbeiter 

im Bereich Clinical und Medical Affairs, die 

gesundheits- und marktpolitisches Know- 

how benötigen. Gerade Mitarbeiter mit 

Schnittstellen zum Market Access und/oder 

dem Healthcare Management werden von 

diesem Seminar profitieren. 

  

Teilnehmerbegrenzung 

Die Begrenzung auf 20 Teilnehmer ist 

Grundlage einer sinnvollen Fortbildungs- 

konzeption. Sie ermöglicht eine intensive 

Diskussion und das Eingehen auf die 

individuellen Teilnehmerwünsche. 

 



Ihr Programm von 9.00 - 17.30 Uhr 

 

Für Medical und Clinical Affairs 

> 9.00 Uhr 

Arzneimittelversorgung 

in Deutschland 
Katharina Werner 

† Marktentwicklung im deutschen 

 Pharmamarkt: Daten, Fakten, 

 Trends und Treiber 

† Ausblick: Fördert das AMNOG die 

 Entwicklung Deutschlands vom 

 Import- zum Exportland? 

† Gesundheitspolitische Strömungen 

 dieser Legislaturperiode 

> 10.15 Uhr Kaffeepause 

> 10.30 Uhr 

Market Access-Know-how 

für Medical Affairs 
Doreen Bonduelle 

† Value Dossiers - Gemeinsamkeiten 

 und nationale Unterschiede in Europa 

† Besonderheit: Deutsches Nutzendossier 

 und die Beteiligung von Medical Affairs 

> 12.30 Uhr Gemeinsames Mittagessen 

> 13.15 Uhr 

Nutzenbeleg des Arzneimittels 
Dirk Eheberg 

† Zulässige Evidenzgrade 

 † Klinische Studien 

 † Patient reported outcomes 

† Dossieraufbau - Dos & Don'ts 

> 14.45 Uhr Kaffeepause 

> 15.00 Uhr 

Pricing & Reimbursement kompakt 
Dr. Marco Penske 

† Arzneimittelpreise 

 † Herstellerabgabepreis, Großhandel, 

  Apotheke - die Vertriebsstufen 

 † Festbeträge, Zwangsrabatte, 

  Preismoratorium 

 † Parallelimporte 

† Erstattungsbetragsverhandlungen 

 bei NCEs 

† Generika und Biosimilars - 

 aktuelle Trends 

> 16.30 Uhr 

Versorgungsmanagement unter 

Einschluss von Arzneimitteln 
Dr. Marco Penske 

† Versorgungsprogramme 

 aus Sicht von Krankenkassen 

† Beteiligungsmöglichkeiten 

 für die Industrie 

† Beispiele aus der Praxis 

> 17.30 Uhr Seminarende 
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Es gelten unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen 

(Stand: 01.12.2011), die wir auf Wunsch jederzeit 

übersenden und die im Internet unter 

www.forum-institut.de/agb eingesehen werden können. 

Rückfragen und Information 

Für Ihre Fragen zum Seminar und 

zu unserem gesamten Programm 

stehe ich Ihnen gerne zur Verfü-

gung. 
 

Dr. Henriette Wolf-Klein 

Bereichsleiterin Healthcare 

Tel. +49 6221 500-680 

h.wolf-klein@forum-institut.de 

AGB 

Market Access & Healthcare Management Wissen 

Anmeldung unter 

service@forum-institut.de oder 

Fax +49 6221 500-555 

Name, Vorname 

Position/Abteilung 

Firma 

Straße 

PLZ/Ort/Land 

Telefon 

E-Mail 

Ansprechpartner/-in im Sekretariat 

Datum, Unterschrift 

Anmeldeformular So melden Sie sich an 

Ja, ich nehme teil am Seminar 

□ Was Medical Affairs zu Market Access & 

 Healthcare Management wissen sollte!  

□ Ich bin an weitergehenden Informationen über FORUM- 

Veranstaltungen interessiert und damit einverstanden, 

dass mir diese auch per E-Mail übermittelt werden. 

†      Anmelde-Hotline: +49 6221 500-500 

†      Tagungs-Nr. 15 07 232  

†       Internet: 

www.forum-institut.de 

†       Termin/Veranstaltungsort: 

Donnerstag, 9. Juli 2015 in Frankfurt 

8.30 Uhr Registrierung; 9.00 - 17.30 Uhr Seminar 

Maritim Hotel 

Theodor-Heuss-Allee 3 · 60486 Frankfurt 

Tel. +49 69 7578-0 · Fax +49 69 7578-1000 

†       Gebühr: 

€ 990,00 (+ gesetzl. MwSt.) inkl. hochwertiger 

Dokumentation (auch zum Download), Zertifikat, 

Arbeitsessen, Erfrischungen und Kaffeepausen. 

†       Zimmerreservierung: 

Für FORUM-Teilnehmer steht ein begrenztes Zimmer-

kontingent zu Vorzugskonditionen zur Verfügung. 

Bitte beachten Sie, dass das Kontingent automatisch 

4 Wochen vor Veranstaltungsbeginn verfällt. Bitte 

nehmen Sie die Reservierung direkt im Hotel unter 

Berufung auf das FORUM-Kontingent vor. 


