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Orphan Drugs: Pricing und Erstattung im Fokus

I Seminarziel

Unser Expertenteam vermittelt lhnen kom-
pakt an einem Tag den Umgang mit den be-
sonderen Herausforderungen beim Market
Access und Pricing von Orphan Drugs.

Sie erfahren die Besonderheiten und Prob-
lemstellungen in der Patientenversorgung
und auf welche Aspekte es bei der Vermark-
tung in Deutschland und Europa ankommt.

Nach dem Seminar kénnen Sie

1 zielgerichtet in den Themen Nutzenbe-
wertung, Pricing und Erstattung agieren.

I Patienten und Arzte im Bereich seltener
Erkrankungen besser identifizieren.

I eine Strategie zur langfristigen Kunden-
bindung und Versorgung entwickeln.

Seminarleiter

Axel Christian Bohnke
Director Market Access &
Reimbursement D-A-CH,
Intercept Pharma Deutsch-
land GmbH, Miinchen

I Teilnehmerkreis

Dieses Seminar richtet sich an Fach- und
Flihrungskréfte der pharmazeutischen
Industrie, die den Market Access und das
Healthcare Management von Orphan Drugs
effektiver gestalten mochten.

Insbesondere Mitarbeiter folgender Bereiche
werden davon profitieren:

I Market Access

I Healthcare Management

I Marketing/Vertrieb

1 Produktmanagement

lhre Referenten

Dr. Mathias Flume
Leiter Geschaftsbereich
Verordnungsmanagement,
Kassenarztliche Vereinigung
Westfalen-Lippe, Dortmund

Dr. Antje Haas
Abteilungsleiterin

Arznei- und Heilmittel,
GKV-Spitzenverband, Berlin

Gabor Kiss

Partner,

Simon-Kucher & Partners,
Strategy & Marketing
Consultants, Miinchen

Dr. Andreas L.G. Reimann
Geschaftsfiihrender
Gesellschafter

admedicum Business for
Patients GmbH & Co KG,
K6In



So erreichen Sie lhre Patienten

I Ihr Programm im Uberblick

10.00 Uhr

Pricing von Orphans

im europdischen Kontext

Gabor Kiss

1 Erfahrungen, Entwicklungen & Trends
in Deutschland und der EU

1 Strategien in européischen Schlissel-
ldndern

I Ansétze zur Preisfindung fir ein
Orphan Drug

11.00 Uhr Kaffeepause

11.15 Uhr

Finanzierbarkeit von Orphan Drugs

im GKV-System
Dr. Antje Haas

I Datenlage und Verhandlung des
Erstattungsbetrags

1 Kinftige Stellung von Orphan Drugs
im AMNOG System

13.00 Uhr Gemeinsames Mittagessen

14.00 Uhr

Strategische Fragen des
Market Access und Pricing
bei Orphan Drugs

Axel Christian Béhnke

I Unmet need
I Evidenz: Harte und weiche Kriterien
I Kooperationen mit:

I Fachkreisen

I Krankenkassen

I Patientenvereinigungen

15.00 Uhr

Orphan Drugs -
Herausforderungen in der
Praxis l6sen

Dr. Mathias Flume

I Kommen Orphan Drugs in der
Versorgung an?

I Kann im ambulanten Bereich
regresssicher verordnet werden?

1 Erstattung von Orphan Drugs im
Off label Bereich?

I Nutzenbewertung von Orphans:
Quo vadis?

I Payers insights - Zusammenarbeit
von Arzneimittelentscheidern auf
europadischer Ebene

16.15 Uhr Kaffeepause

16.30 Uhr

Orphans im Versorgungsalltag
Dr. Andreas L.G. Reimann

Disease Awareness

Rolle der Selbsthilfe
Patienten-Support-Programme
Behandelnde Arzte - seltene Arzte?
Patientenregister

Lebensqualitat und Patienten-
zufriedenheit:

Wann, was, wie messen und fordern?

18.00 Uhr Seminarende



Orphan Drugs: Pricing und Erstattung im Fokus

Anmeldung unter

service@forum-institut.de oder

Fax +49 6221 500-555

I Anmeldeformular

Ja, ich nehme teil am Seminar
(1 Orphan Drugs:
Pricing und Erstattung im Fokus

Name, Vorname

Position/Abteilung

Firma

StraBe

PLZ/Ort/Land

Tel./Fax

E-Mail

Ansprechpartner/in im Sekretariat

Datum, Unterschrift

I So melden Sie sich an

I Anmelde-Hotline: +49 6221 500-500
I Tagungs-Nr. 17 07 953

I  Termin/Veranstaltungsort:

12. Juli 2017 in Berlin

9.30 Uhr Registrierung; 10.00 -18.00 Uhr Seminar
NH Collection Berlin Friedrichstrasse
Friedrichstrasse 96 - 10117 Berlin

Tel. +49 30 206266-0 - Fax +49 30 206266933

1 Gebiihr:

€ 1.090,- (+ gesetzl. MwSt.) inkl. hochwertiger
Dokumentation (auch zum Download), Zertifikat,
Arbeitsessen, Erfrischungen und Kaffeepausen.

I Logistik:

Exklusiver Logistikpartner
www.deutschepost.de Deutsche Post Q
I  Sonderkonditionen:

Start-up Unternehmen gewéhren wir Sonder-
konditionen, bitte kontaktieren Sie Herrn Dr. Biihrdel
direkt.

I Riickfragen und Information

Fir Ihre Fragen zum Seminar und zu
unserem gesamten Programm
stehen wir lhnen gerne zur Verfligung.

Dr. John Biihrdel
Konferenzmanager

Pharma & Healtcare

Tel. +49 6221 500-605
j.buehrdel@forum-institut.de

| AcB

Es gelten unsere Allgemeinen Geschéftsbedingungen
(Stand: 01.01.2016), die wir auf Wunsch jederzeit
libersenden und die im Internet unter
www.forum-institut.de/agb eingesehen werden kdnnen.
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