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AMNOG: Anhorungsverfahren
und Preisverhandlungen

Modul 1: Aussichtsreiche Anhorungsverfahren

Argumentationen, Einwendungen, Fallbeispiele
Setting und Kommunikation

Modul 2: Erfolgreiche Preisverhandlungen

Erstattungspreisverhandlung und Schiedsverfahren
Vorbereitung, Teams und Techniken

3.-6. Februar 2015 in Mlunchen



AMNOG: Anhorungsverfahren
und Preisverhandlungen

Ihre Dozenten

Dr. Andrej Rasch

vfa, Berlin

Herr Dr. Rasch vertritt den vfa
seit 2013 als Referent HTA &
Biostatistik in den Anhdrungs-
4 verfahren vor dem G-BA. Zuvor
war er Methodiker beim G-BA

/ und Leiter Arzneimittel beim
"" . Wido.

RA Henning Anders

HAPP LUTHER, Hamburg

Herr Anders ist Partner von
HAPP LUTHER. Er berat Phar-
mafirmen in allen Market Ac-

cess relevanten Fragestel-

. lungen. Einen Schwerpunkt bil-
Ve, den Preisverhandlungen nach
- gen |
| § 130b SGB V und Schieds-
, verfahren.

Dr. Manfred Zipperer

Schiedsstelle, Berlin

: | Herr Dr. Zipperer ist Jurist und
' Ministerialdirektor a.D. im Bun-

heit, zustandig flir gesetzliche
Krankenversicherung und Kran-
kenhaus. Seit 2011 ist er unab-
hangiger  Vorsitzender der
Schiedsstelle.
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Praxisnah

Umfangreiche persdnliche Erfahrungen und fachliche
Kompetenz zeichnen Ihre Dozenten und Trainer aus
und garantieren zusammen mit einem umfassenden
Curriculum eine bestmdgliche Schulung.

Teilnehmerstimmen

.Die Vortrdge und Simulationen sind sehr gut aufei-
nander abgestimmt und ausgeglichen.™

,Sehr praxisorientiert und pragmatisch."

,Sehr gute Verbindung von Theorie und Praxisrele-
vanz."

,Interessanter Einblick in Einzelfdlle und Denkweise
der beteiligen Akteure im Verfahren."

,Das Seminar hat mich deutlich weitergebracht, war
wirklich praxisnah und von ausgezeichneten Refe-
renten begleitet."



AMNOG: Anhorungsverfahren
und Preisverhandlungen

Ihre Trainer

Dr. Olaf Pirk

Olaf Pirk Consult, Niirnberg

™

- <

Herr Dr. Pirk ist als Berater und
. Trainer fir Pharmaunternehmen
. tatig. Er war Leiter HEOR von
| IMS Health Deutschland und
arbeitete in verschiedenen Sta-
tionen fur die Industrie. Herr
Dr. Pirk studierte Medizin und
Betriebswirtschaft.

Dr. Willi Schnorpfeil

Solutions for health consulting, Eschborn

Herr Dr. Schnorpfeil, ist als Be-
rater und Trainer flr Pharma-
firmen im Bereich Pricing und
Market Access aktiv. Er hat
langjahrige Industrie- und
Krankenkassenerfahrung und
hat an mehreren § 130b-Preis-
verhandlungen teilgenommen.
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Harald Bierlein-NeuBinger
Soft-Skill-Trainer, Niirnberg

Herr Bierlein-NeuBinger arbeite-
te als Regisseur auf verschiede-
nen Blhnen. Seit 2011 fuhrt er
gemeinsam mit Herrn Dr. Pirk
als Verhandlungscoach und Si-
mulationstrainer  durch  den
AMNOG-Prozess.

Tony Norman

Consensus Consulting GmbH, Frankfurt a.M.

Herr Norman ist Partner von
Consensus Consulting und hat
die Schwerpunkte Verhandlung,
Fihrung und Konflikte. Sein
Fokus in den Trainings zu den
GKV-Preisverhandlungen richtet
sich auf Prozesse, Taktiken und
Teamstrategie.



AMNOG: Anhorungsverfahren
und Preisverhandlungen

Programm

Modul 1 Anhdrungsverfahren
Dienstag, 3. Februar 2015

9.30 Uhr
BegriiBung (Carolin Knorr, Prof. Dr. Ralph Tunder)

10.00 - 13.00 Uhr

Anhorungsverfahren I:

Argumentationen, Einwendungen, Fallbeispiele
(Dr. Andrej Rasch)

13.00 - 14.00 Uhr: Gemeinsames Mittagessen

14.00 - 17.00 Uhr

Anhorungsverfahren II:

Argumentationen, Einwendungen, Fallbeispiele
(Dr. Andrej Rasch)

ab 18.00 Uhr
Get-together

Mittwoch, 4. Februar 2015

9.00 -12.00 Uhr

Training I: Setting -

Im groBen Rahmen positiv auffallen
(Dr. Olaf Pirk, Harald Bierlein-NeuBinger)

12.00 - 13.00 Uhr: Gemeinsames Mittagessen
13.00 - 16.00 Uhr
Training II: Kommunikation -

Auf jede Frage eine gute Antwort
(Dr. Olaf Pirk, Harald Bierlein-NeuBinger)
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Programm

Modul 2 Preisverhandlungen

Donnerstag, 5. Februar 2015

9.30 Uhr
BegriiBung (Carolin Knorr, Prof. Dr. Ralph Tunder)

10.00 - 13.00 Uhr

Preisverhandlungen I: GKV-Orientierung, Ver-
handlungsziele und -spielrdume

(RA Henning Anders)

13.00 - 14.00 Uhr: Gemeinsames Mittagessen

14.00 - 17.00 Uhr

Preisverhandlungen II:
Preisfestsetzung durch die Schiedsstelle
(Dr. Manfred Zipperer)

ab 18.00 Uhr
Get-together

Freitag, 6. Februar 2015

9.00 -12.00 Uhr

Training I:

Vorbereitung und Teams

(Dr. Willi Schnorpfeil, Tony Norman)

12.00 - 13.00 Uhr: Gemeinsames Mittagessen

13.00 - 16.00 Uhr

Training II:
Verhandlungstechniken

(Dr. Willi Schnorpfeil, Tony Norman)



AMNOG: Anhorungsverfahren
und Preisverhandlungen

Ihr Nutzen

Mit dem Seminar AMNOG: Anhérungsverfahren und
Preisverhandlungen erhalten Sie eine Qualifikation
in Verhandlungsfiilhrung im Rahmen der Nutzenbe-
wertung von Arzneimitteln nach § 35a SGB V. Das
Seminar bereitet gezielt auf die Anhérung vor dem
Gemeinsamen Bundesausschuss vor und befahigt zu
erfolgreichen Preisverhandlungen mit dem GKV-
Spitzenverband.

Das Seminar bietet

e eine fundierte und praxisorientierte Weiter-
bildung durch erfahrene Experten

e die Vorbereitung auf die Ubernahme von Fiih-
rungsaufgaben im Aufgabengebiet des Market
Access

e ein Netzwerk an gewinnbringenden Kontakten,
die auch Uber das Seminar hinaus wertvoll
sind.

Teilnehmerkreis

Das Seminar richtet sich an Fach- und Fihrungs-
krafte in pharmazeutischen Unternehmen. Darlber
hinaus spricht es alle Personen an, die neue berufli-
che Perspektiven im Bereich des Market Access
suchen und diese durch eine themenspezifische
Weiterbildung nachhaltig festigen mochten. Selbst-
versténdlich steht das Seminar auch fir alle ande-
ren Personen offen, die mit dem Themengebiet zu
tun haben: Berater, Juristen, Mitglieder von Ver-
banden, Fachgesellschaften und Patientenorganisa-
tionen etc.
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Struktur und Inhalte

Das Seminar ist modular aufgebaut.

In Modul 1 Anhérungsverfahren bekommen Sie
Ihr Ristzeug flr die Anhoérung vor dem Gemeinsa-
men Bundesausschuss. Sie erhalten tiefe Einblicke
in bisherige Verfahren und erfahren, wie Sie Argu-
mente aussichtsreich vortragen.

In Modul 2 Preisverhandlungen lernen Sie die
verschiedenen Aspekte der Erstattungs-
preisverhandlungen kennen. Sie erhalten wichtige
und neueste Informationen zur GKV-Orientierung
und erfahren, wie Sie Ihre Spielraume optimal nut-
zen und Ihre Verhandlungsziele wirksam vertreten
kénnen.

In beiden Modulen wird der theoretische Teil durch
ein Simulationstraining erganzt. Sie bekommen ein
Geflhl fir die jeweilige Situation und lben, Argu-
mente souveran vorzutragen.

Buchung

Die Module koénnen separat gebucht werden.
Gleichwohl bilden die Module eine Seminareinheit.
Bei gleichzeitiger Buchung beider Module reduziert
sich die Teilnahmegebiihr. Naheres hierzu finden Sie
auf der letzten Seite.



Anmeldung

Anmeldung per Internet:
...per E-Mail:

...per Fax:

Anmeldeformular

Ja, ich nehme an dem Seminar ,,AMNOG: Anho-
rungsverfahren und Preisverhandlungen™ wie
folgt teil:

U Gesamtseminar (Modul 1 und 2)
3.-6. Februar 2015

U nur Modul 1 ,,Anhérungsverfahren™
3.-4. Februar 2015

w

0 nur Modul 2 ,,Preisverhandlungen
5.-6. Februar 2015

Meine Angaben (*Pflichtfelder)

Anrede

Titel

Vorname*

Nachname*

Firma*

Funktion

StraBe*

PLZ*

Ort*

Telefon*

Fax*

E-Mail*

Datum, Unterschrift*

[] Hiermit akzeptiere ich die Teilnahme-
bedingungen.

Die Teilnahmebedingungen kénnen im Internet
unter www.knorr-hs.de abgerufen werden.

Fragen und Informationen

Carolin Knorr

KNORR Health Strategy
StorchenstraBe 13, 76287 Rheinstetten
Tel. +49 7242 953428

Fax: +49 7242 953429

E-Mail: carolin.knorr@knorr-hs.de

www.knorr-hs.de
info@knorr-hs.de
+49 7242 953429

Projektleitung

Carolin Knorr, Geschéaftsfihrerin

KNORR Health Strategy

Storchenstr. 13, 76287 Rheinstetten/Karlsruhe

Wissenschaftliche Leitung

Prof. Dr. Ralph Tunder, Managing Director
Health Care Management Institute (HCMI)
Hauptstr. 31, 65375 Oestrich-Winkel

Teilnahmegebihr

1.590,- € zzgl. MwSt. (nur Modul 1 oder Modul 2)
1.390,- € zzgl. MwSt. x 2 = 2.780,- € zggl. MwSt.
(Gesamtseminar)

Die Geblhr beinhaltet umfangreiche Unterlagen,
Mittagessen sowie Tisch- und Pausengetranke.

Anmeldung/Anmeldeschluss

Bitte nehmen Sie Ihre Anmeldung schriftlich vor.
Die Teilnehmerzahl ist beschrankt. Wir empfehlen
die Anmeldung bis zum 7. Januar 2015.

Ricktrittsgarantie/Stornierung

Es kann jederzeit kostenfrei ein Ersatzteilnehmer
benannt werden. Bei vollstandiger Stornierung fallt
eine Bearbeitungsgebihr an. Bitte beachten Sie
hierzu die Teilnahmebedingungen.

Termin/Ort
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angelo Hotel Minchen
Leuchtenbergring 20, 81677 Mlnchen
Telefon +49 89 189 086-0

Ubernachtung

Im Tagungshotel steht Ihnen ein begrenztes Zim-
merkontigent zu Sonderkonditionen zur Verfligung.
Ihr Stichwort erhalten Sie mit der Anmeldebestati-
gung. Bitte reservieren Sie bis zum 7. Januar
2015.

Angela Lehrbach-Bleher

Health Care Management Institute (HCMI)
HauptstraBe 31, 65375 Oestrich-Winkel
Tel. +49 6723 8888-331

Fax: +49 611 7102 10 1871

E-Mail: angela.lehrbach-bleher@ebs.edu



