
Themen

➢ Aussichtsreiche Anhörungsverfahren
Argumentation des Zusatznutzens, Umgang mit Einwendungen, Fallbeispiele

➢ Erfolgreiche Preisverhandlung mit dem GKV-Spitzenverband
Orientierung des Verhandlungspartners, Verhandlungsziele und 

Verhandlungsspielräume

➢ Training: Professionelle Kommunikation und 
Verhandlungsführung
Auftreten und Rhetorik in Anhörungsverfahren und Preisverhandlungen: 

sachbezogene Argumentationstechniken und non-verbale Kommunikation

AMNOG: Anhörungsverfahren 
und Preisverhandlungen 

Seminar

16.-17. Januar 2014

Campus der EBS Business School
Schloss Reichartshausen
Oestrich-Winkel 



Ihre Dozenten

Dr. Ch.-Markos Dintsios
Verband Forschender Arzneimittelhersteller 

(vfa), Berlin

Herr  Dr.  Dintsios  studierte 

Pharmazie,  Wirtschaftswissen-

schaften und Public Health. Seit 

2011 vertritt er den vfa in sei-

ner  Funktion  als  Senior  Refe-

rent  für  Gesundheitsökonomie 

in den Anhörungsverfahren vor 

dem G-BA. Zuvor war Herr Dr. 

Dintsios  Stellv.  Ressortleiter 

beim Institut für Qualität und Wirtschaftlichkeit im 

Gesundheitswesen (IQWiG) sowie als  (Klinik-)Apo-

theker  und  Patientenvertreter  in  verschiedenen 

Apotheken und Krankenhäusern tätig.

RA Henning Anders
HAPP LUTHER Rechtsanwaltsgesellschaft, 
Hamburg 

Herr Anders ist seit 2010 Part-

ner  von  HAPP  LUTHER.  Im 

Schwerpunkt  Pharmarecht 

berät  er  Unternehmen  zu  den 

Preisverhandlungen  nach  § 

130b  SGB  V,  zu  erstattungs-

rechtlichen  und  vertraglichen 

Fragestellungen  sowie  zum 

Marktzugang  für  innovative 

Arzneimittel.  Zuvor  war  Herr  Anders  Leiter  der 

Rechtsabteilung und Mitglied der Geschäftsführung 

von AstraZeneca.

16.-17. Januar 2014

Campus der EBS Business School
Schloss Reichartshausen
Oestrich-Winkel

AMNOG: Anhörungsverfahren 
und Preisverhandlungen 

Seminar

Dr. Olaf Pirk
Olaf Pirk Consult, 

Nürnberg

Herr  Dr.  Pirk  ist  Gründer  und 

Inhaber  der  Olaf  Pirk  Consult 

und ist als Berater und Trainer 

für  Pharma-  und  Medizintech-

nikunternehmen  tätig.  Davor 

war er Leiter Health Economics 

and  Outcomes  Research  von 

IMS  Health  Deutschland  sowie 

Mitbegründer  des  Beratungs- 

unternehmens  Fricke  & Pirk.  Er  war  außerdem in 

verschiedenen Pharmafimen u.a.  in  den Bereichen 

Gesundheitsökonomie  und  Preisbildung  tätig.  Herr 

Dr. Pirk studierte Medizin und Betriebswirtschaft.

Harald Bierlein-Neußinger
Freiberuflicher Trainer und Theatermacher, 
Nürnberg

Herr Bierlein-Neußinger ist  Re-

gisseur  und  Schaupieler  und 

gemeinsam mit  Herrn  Dr.  Pirk 

als  Coach  und  Verhandlungs-

trainer für pharmazeutische Un-

ternehmen tätig. Herr  Bierlein-

Neußinger  widmet  sich  in  sei-

nen  Trainingseinheiten  insbe-

sondere  non-verbalen  Kommu-

nikationstechniken, die sowohl aus dem Schauspiel 

als auch aus der neurobiologischen Forschung und 

der systemischen Beratung stammen.
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Programm

Donnerstag, 16. Januar 2014

9.00 Uhr

Begrüßung (Prof. Dr. Ralph Tunder, Carolin Knorr) 

9.30 Uhr – 12.30 Uhr

Aussichtsreiche Anhörungsverfahren: 

Nutzen, Einwendungen, Fallbeispiele

(Dr. Ch.-Markos Dintsios)

12.30 Uhr – 13.30 Uhr 

Gemeinsames Mittagessen

13.30 – 16.30 Uhr

Erfolgreiche Preisverhandlung: 

GKV-Orientierung, Ziele und Spielräume

(RA Henning Anders)

ab 17.00 Uhr

Kennenlernabend

Freitag, 17. Januar 2014

9.00 -12.00 Uhr

Training I: Professionelle Kommunikation und 

Verhandlungsführung

(Dr. Olaf Pirk, Harald Bierlein-Neußinger)

12.00 Uhr – 13.30 Uhr 

Gemeinsames Mittagessen

13.30 – 16.30 Uhr

Training II: Professionelle Kommunikation und 

Verhandlungsführung 

(Dr. Olaf Pirk, Harald Bierlein-Neußinger)

Inhalte und Ziele
Mit  dem  Seminar  Anhörungsverfahren  und 

Preisverhandlungen, das KNORR Health Strategy 

in Kooperation mit der EBS Business School bereits 

zum  vierten  Mal  durchführt,  erhalten  Sie  die 

Voraussetzungen,  um  Anhörungsverfahren  und 

Preisverhandlungen für Ihr Unternehmen erfolgreich 

zu machen:

An Tag 1 des Seminars  erfahren Sie,  welche Ele-

mente und Kriterien in Anhörungsverfahren wichtig 

sind und wie Sie Argumente aussichtsreich vortra-

gen. Für die Verhandlungen mit dem GKV-Spitzen-

verband lernen Sie, welche Verhandlungsspielräume 

Sie  nutzen  können  und  wie  Sie  Ihre  Verhand- 

lungsziele wirksam vertreten. 

An Tag 2 des Seminars erhalten Sie Ihr Rüstzeug 

für  die  effektive  Gesprächs-  und  Verhandlungs-

führung. Sie üben die sachbezogene Argumentation 

und lernen, wie Sie durch Ihr persönliches Auftreten 

die Weichen für Ihren Erfolg stellen. 

Teilnehmerkreis
Das  Seminar  richtet  sich  an  Fach-  und 

Führungskräfte in pharmazeutischen Unternehmen. 

Darüber hinaus spricht es alle Personen an, die sich 

für die Teilnahme an an Anhörungsverfahren oder 

Preisverhandlungen qualifizieren wollen. 

Selbstverständlich  steht  die  Fortbildung  auch  für 

jene Personen offen, die neue berufliche Perspekt-

iven im Bereich des Market Access suchen und diese 

durch  eine  themenspezifische  Weiterbildung  nach-

haltig festigen möchten.
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Anmeldeformular
Ja, ich nehme an dem Seminar 
„AMNOG: Anhörungsverfahren und 
Preisverhandlungen“ teil. 

Meine Angaben (*Pflichtfelder)

Anrede _________________________

Titel _________________________

Vorname* _________________________

Nachname* _________________________

Firma* _________________________

Abteilung _________________________

Straße* _________________________

PLZ* _________________________

Ort* _________________________

Telefon* _________________________

Fax* _________________________

E-Mail* _________________________

Datum, Unterschrift*

____________________________________

Hiermit akzeptiere ich die Teilnahme- 
bedingungen.

Die  Teilnahmebedingungen  können  im  Internet  unter 
www.knorr-hs.de  abgerufen  werden.  Auf  Wunsch  über-
senden  wir  Ihnen die  Teilnahmebedingungen  auch  gern 
per Post oder E-Mail. 

Projektleitung
Carolin Knorr, Politologin M.A.
Market Access Manager (EBS)
Inhaberin/Geschäftsführerin
KNORR Health Strategy
Storchenstr. 13
76287 Rheinstetten/Karlsruhe

Wissenschaftliche Leitung
Prof. Dr. Ralph Tunder
Managing Director
Health Care Management Institute (HCMI) 
Hauptstr. 31
65375 Oestrich-Winkel

Teilnahmegebühr
1.500,- € zzgl. MwSt.
inklusive  umfangreicher  Seminarunterlagen, 
Mittagessen,  Tisch-  und  Pausengetränke.  Die 
Teilnahmegebühr ist im Voraus zu entrichten.

Anmeldung/Anmeldeschluss
Bitte nehmen Sie Ihre Anmeldung schriftlich 
vor. Sie erhalten dann umgehend eine 
Teilnahmebestätigung/Rechnung. 
Wir bitten um baldmöglichste Anmeldung.
Die Teilnehmerzahl ist beschränkt.
Anmeldeschluss ist der 31.12.2013.

Rücktrittsgarantie/Stornierung
Es kann jederzeit  kostenfrei  ein Ersatzteilneh-
mer  benannt  werden.  Bei  vollständiger  Stor-
nierung fällt eine Bearbeitungsgebühr an. Bitte 
beachten Sie hierzu die Teilnahmebedingungen.

Termin/Ort
16.-17. Januar 2014

Campus der EBS Business School
Schloss Reichartshausen
65375 Oestrich-Winkel

Zertifikat
Die Teilnehmer erhalten ein Zertifikat der EBS 
Business School als Qualifizierungsnachweis.

Anmeldung 
Veranstaltungshinweise    

Fragen und Informationen
Für Ihre Fragen zum Seminar 
wenden Sie sich bitte an:

Carolin Knorr
KNORR Health Strategy
Storchenstraße 13
76287 Rheinstetten

Tel. +49 7242 953428
Fax:  +49 7242 953429
E-Mail: carolin.knorr@knorr-hs.de

 
Für Ihre Fragen zum Veranstaltungsort 
wenden Sie sich bitte an:

Angela Lehrbach-Bleher
Health Care Management Institute (HCMI)
Hauptstraße 31
65375 Oestrich-Winkel

Tel. +49 6723 8888-331
Fax: +49 611 7102 10 1871 
E-Mail: angela.lehrbach-bleher@ebs.edu

www.knorr-hs.de 
info@knorr-hs.de 
+49 (0)7242 953429

Anmeldung per Internet:
...per E-Mail:

...per Fax:


